
Herzlich Willkommen zum ąŌŝǗŌƛƄŎƗǹŌŝǗden
Digitalen Produktpass . Ich zeige heute,
welche Chancen der DPP mitbringt . Und wie
wir diese bei foryouandyourcustomers
angehen .
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Das sind die Werte von foryouandyourcustomers : ǹŌŝǗǗįǟŎžŝƦŕeinfach,
ŌŝȝƄŝžǳƦŶǟŵĿžƄŶ, wegweisend und durchdacht ; einfach integral .
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Wir sind ein Team von 174 Digitalisierungsexpert:innen ,įǗŌŝƄǫŝƦΛƄƦΛ̨̫ΛĩŝƛƛŝƦΛǹŌŝǗΛMǳǗƱǔįΛ
ȋŝǗǫŝƄƛǫ͠ΛǳƦŕΛǟƄƦŕΛžƄŝǗΛŌŝƄΛǳƦǟŝǗŝǗΛƔĿžǗƛƄŎžŝƦΛ¾ǔŝƦΛìǔįŎŝΛ¥ƱƦŵŝǗŝƦȝΛȝǳΛǟŝžŝƦ͝
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Die Mitarbeitenden von foryouandyourcustomers arbeiten mit ŵǹžǗŝƦŕŝƦ͞Λ
ƄƦǫŝǗƦįǫƄƱƦįƛΛǫĿǫƄŶŝƦΛĀƦǫŝǗƦŝžƤŝƦan wegweisenden Projekten.

foryouandyourcustomers
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Umfrage : wo steht ihr beim DPP?

Neulinge

ΉĘƄǗΛǟƄƦŕΛŶįƦȝΛįƤΛ ƦŵįƦŶ͞Λ
DááΛƄǟǫΛƦŝǳΛŵǹǗΛŕƄŝΛƤŝƄǟǫŝƦΛŌŝƄΛ
uns und noch nicht strukturiert 

įƦŶŝŶįƦŶŝƦ͝Ί

Erste Initiativen

ΊĘƄǗΛžįŌŝƦΛŝǗǟǫŝΛrƦƄǫƄįǫƄȋŝƦΛ
oder Projekte gestartet, aber 
ȋƄŝƛŝǟΛƄǟǫΛįǳŎžΛƦƱŎžΛƄƦΛ¥ƛĿǗǳƦŶ͝Ό

Strukturierte Starter

ΉĘƄǗΛŌŝǗŝƄǫŝƦΛǳƦǟΛŶŝǗįŕŝΛ
systematisch vor oder schaffen  
erste interne Strukturen, stehen 

aber noch am Anfang der 
ĀƤǟŝǫȝǳƦŶ͝Ί

ΊĘƄǗΛžįŌŝƦΛŌŝǗŝƄǫǟΛŝƄƦΛŝǗǟǫŝǟΛ
Pilotprojekt umgesetzt oder 

įƦŶŝŵįƦŶŝƦ͝Ό

DPP Überflieger
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2019 stellte Ursula von der Leyen den MǳǗƱǔĿƄǟŎžŝƦΛ
Green Deal vor, eine Wachstumsstrategie mit dem Ziel, 
Europa bis 2050 klimaneutral zu machen. 

Einer der wichtigsten Eckpfeiler:

die Beseitigung der Umweltverschmutzung durch die 
Entwicklung der Kreislaufwirtschaft , die auf der 
Wiederverwendbarkeit , der Reparatur und dem 
Recycling ȋƱƦΛáǗƱŕǳƗǫŝƦΛǳƦŕΛŕŝǗΛMƄƦŵǹžǗǳƦŶΛ
nachhaltigerer Produktionsprozesse aufbaut.

Europa wird bis 2050 der erste
klimaneutrale Kontinent sein &
strebt Ressourcenresilienz an.

http://foryouandyourcustomers.com
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ξ ƗǫƄƱƦǟǔƛįƦΛŵǹǗΛ¥ǗŝƄǟƛįǳŵȌƄǗǫǟŎžįŵǫΛ(CEAP, 03-2020):

ξÈƗƱŕŝǟƄŶƦ-ėŝǗƱǗŕƦǳƦŶΛŵǹǗΛƦįŎžžįƛǫƄŶŝΛáǗƱŕǳƗǫŝΛ
(ESPR, 06-2024 ) DPP als zentraler Baustein, 
ĩŝǗǟǫƻǗǳƦŶǟȋŝǗŌƱǫ͞ΛfǗǳƦŕƛįŶŝƦΛŵǹǗΛ
Recyclingmaterialeinsatz und -Quoten, etc.

ξ(Neue) EU-Batterieverordnung (seit 12 -2020)

ξBauprodukteverordnung (CPR, Q1-2026)

ξSpielzeugsicherheitsverordnung (im Trilog, 2027/28)

ξVerpackungsverordnung, (PPWR , Pflicht ab 08 -2026 )

ξCritical Raw Material Act ( Pflicht ab 2026/2027 )

ξRecht auf Reparatur Richtlinie (Pflicht ab 08 -2026)

ξEU-äƄŎžǫƛƄƦƄŝΛǹŌŝǗΛǳƤȌŝƛǫŌŝȝƱŶŝƦŝΛ ƦŶįŌŝƦΛ(03-
2024): Gegen Greenwashing.

ξ͡

Basierend auf dem ŝǳǗƱǔĿ
ischen Green Deal hat die EU
zahlreiche Verordnungen und
Initiativen im Zusammenhang
mit dem Thema Kreislaufwirt -
schaft und DPPȋŝǗƻŵŵŝƦǫƛƄŎžǫ.

http://foryouandyourcustomers.com
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Die wichtigsten regulatorischen Bausteine der EU rund um das Thema
Kreislaufwirtschaft & DPP im Zeitablauf .

Digitaler Produktpass

http://foryouandyourcustomers.com
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ξEin elektronischer Datensatz , der mindestens bis zum 
Ende der Produktlebensdauer ȋŝǗŵǹŶŌįǗΛŌƛŝƄŌǫ͝

ξDįǟΛáǗƱŕǳƗǫΛǟŝƛŌǟǫΛǫǗĿŶǫΛŝƄƦŝƦΛ§ƄƦƗΛȝǳƤΛáǗƱŕǳƗǫǔįǟǟΛͽ
z.B. per QR-Codes oder eines NFC -Chips .

ξMǗΛŝƦǫžĿƛǫΛrƦŵƱǗƤįǫƄƱƦŝƦΛȝǳǗΛ

ƺProduktidentifikation , 

ƺMaterialzusammensetzung , 

ƺNachhaltigkeit (z.;͝Λ=¾̳-Fussabdruck, 
Wasserverbraucht, Landnutzung, soziale 
Verantwortung in der Lieferkette, usw), 

ƺReparatur - und Wartung

ƺEntsorgung - ǳƦŕΛäǹŎƗƦįžƤŝ

ƺ usw.

Kund:innen und Unternehmen erhalten dadurch digitale 
Transparenz ȝǳΛrƦŵƱǗƤįǫƄƱƦŝƦΛǹŌŝǗΛŕŝƦΛŶŝǟįƤǫŝƦΛ
Produktlebenszyklus.

Was ist der Digitale Produkt
pass?

http://foryouandyourcustomers.com
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Der Digitale Produktpass, Teil der ESPR (Ecodesign for Sustainable
Products Regulation) wird die zentrale digitale Infrastruktur der
Kreislaufwirtschaft - und soll zu digitaler Exzellenz ŵǹžǗŝƦ. Daher spielt er
mit vielen anderen Compliance Themen zusammen .

Digitaler Produktpass

http://foryouandyourcustomers.com


Mit dem DPP entstehen
fŝǟŎžĿŵǫǟŎžįƦŎŝƦ
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Der erste Produktpass : ein komplexes Beispiel der Batteriepass -Initiative .

Digitaler Produktpass

DŝƤƱƦǟǫǗįǫƱǗΛͭȋƱƛƛǟǫĿƦŕƄŶŝΛėŝǗǟƄƱƦΛƱƦƛƄƦŝͮΛ
https://thebatterypass.eu/resources/

DįǟΛ;įǫǫŝǗȒΛáįǟǟǔƱǗǫΛÈƗƱǟȒǟǫŝƤ

http://foryouandyourcustomers.com
https://thebatterypass.eu/resources/
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ξRichemont AG (20,6 Mrd. EUR / 37.117 MA)

ξ§ǳȑǳǟŶǹǫŝǗ

Case

ξrƦΛ̧̩̩̬ΛžįŌŝƦΛįƛƛŝΛáǗƱŕǳƗǫŝΛȋƱƦΛ=žƛƱŞΛŝƄƦŝΛDƄŶƄǫįƛΛrD͞ΛŕƄŝΛǔŝǗΛ
QR-=ƱŕŝΛƱŕŝǗΛ³e=ΛȝǳŶĿƦŶƛƄŎžΛƄǟǫ͝

Ziele

ξìƄŎžŝǗǟǫŝƛƛǳƦŶΛŕŝǗΛ ǳǫžŝƦǫƄȝƄǫĿǫ

ξäǹŎƗȋŝǗŵƱƛŶŌįǗƗŝƄǫ

ξErleichterung von Pflege und Reparatur

ξErleichterung von Wiederverkauf

=žƛƱŞVertical : Jedes Produkt
hat einen Digitalen Produkt -
pass

https://www.eon.xyz/clients/chloe

http://foryouandyourcustomers.com
https://www.eon.xyz/clients/chloe
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ξSiemens (75,9 Mrd. EUR, 327.000 MA)

ξDeutscher Mischkonzern mit Schwerpunkten Automatisierung 
ǳƦŕΛDƄŶƄǫįƛƄǟƄŝǗǳƦŶΛƄƦΛŕŝǗΛrƦŕǳǟǫǗƄŝ͞ΛrƦŵǗįǟǫǗǳƗǫǳǗΛŵǹǗΛfŝŌĿǳŕŝΛ
usw.

Case

ξSiemens hat den DPP4.0 im Rahmen des ZVEI entwickelt. Das 
erste Serienprodukt wurde im Oktober 2022 mit einem 
gelagerten QR -Code ausgeliefert

Ziele

ξMǗŵǹƛƛǳƦŶΛȋƱƦΛǗŝŎžǫƛƄŎžŝƦΛäƄŎžǫƛƄƦƄŝƦΛͭȝ͝;͝Λ±įǟŎžƄƦŝƦ-Richtlinie)

ξáįǔƄŝǗƛƱǟŝΛDįǫŝƦǹŌŝǗǫǗįŶǳƦŶ

ξWiederkauf von Teilen vereinfachen

Siemens DPP 4.0

https://sps.mesago.com/nuernberg/de/sps_insights/industry_news/industry -news -
articles/dpp4 -0-the-digital -product -passport - for- industry -4-0.html

http://foryouandyourcustomers.com
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ξLorenz (20 Mio. EUR, 160 MA)

ξìǔŝȝƄįƛƄǟǫΛŵǹǗΛDǳǗŎžŵƛǳǟǟƤŝǟǟǳƦŶ

ξDŝǳǫǟŎžŝǗΛrƦƦƱȋįǫƄƱƦǟǔǗŝƄǟΛŵǹǗΛ¥ƛƄƤįΛǳƦŕΛĀƤȌŝƛǫ

Case

ξäǹŎƗƦįžƤŝΛŶŝŌǗįǳŎžǫŝǗΛìƤįǗǫΛ±ŝǫŝǗΛƦįŎžΛ³ǳǫȝǳƦŶ͞Λ
Wiederaufbereitung und Wiederverkauf

Ziele

ξ75% Wiederverwendung von Bauteilen

ξBis zu 95% weniger CO2 & Energiebedarf

ξSenkung Materialkosten

ξìƄŎžŝǗǳƦŶΛáǗƱŕǳƗǫƄƱƦΛΉ±įŕŝΛƄƦΛfŝǗƤįƦȒΊ

ξDįǫŝƦȝǳŶǗƄŵŵΛįǳŎžΛŵǹǗΛ§ŝŌŝƦǟȝȒƗƛǳǟŕįǫŝƦ

äǹŎƗƦįžƤŝ& Wiederaufbe
reitung von Lorenz Wasser
ȝĿžƛŝǗƦ

https://www.lorenz -meters.de/cms/wissenswertes/ressourceneffizienz -und-kreislaufwirtschaft/

http://foryouandyourcustomers.com
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Leasing - und Abo -Modelle wachsen stark : Fluch oder Segen ŵǹǗden
Fahrradmarkt?

ΉWith loops we see 2.5x more profit
being generated over the first 30 
months of a kids bike Ί͡

ͽFlorian Andre, Founder of P2S

http://foryouandyourcustomers.com
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Konzept :

ξ monatliche Gebühr

ξ Reparatur wird innerhalb von 10 Minuten in der Werkstatt oder Ersatz 

sofort und ohne zusätzliche Kosten

ī Alles kann einfach online und per App gesteuert werden

ξ2014 in den Niederlanden ŶŝŶǗǹƦŕŝǫ

ξScale-up ȌǳǗŕŝΛȝǳΛŝƄƦŝƤΛŕŝǗΛŵǹžǗŝƦŕŝƦΛ ƦŌƄŝǫŝǗΛȋƱƦΛ
±ƄƗǗƱƤƱŌƄƛƄǫĿǫΛƄƦΛMǳǗƱǔį͝Λ

ξƤƄǫǫƛŝǗȌŝƄƛŝΛǹŌŝǗΛmehr als 270.000 Mitglieder.

ξƄƦΛŕŝƦΛ³ƄŝŕŝǗƛįƦŕŝƦ͞ΛDŝǳǫǟŎžƛįƦŕ͞Λ;ŝƛŶƄŝƦ͞ΛDĿƦŝƤįǗƗ͞Λ
eǗįƦƗǗŝƄŎžΛǳƦŕΛŕŝƤΛėŝǗŝƄƦƄŶǫŝƦΛ¥ƻƦƄŶǗŝƄŎž͝

ξìȌįǔŵƄŝǫǟΛǟǫǗŝŌǫΛŝƄƦŝΛȝǳΛ̨̧̧ΛϗΛȝƄǗƗǳƛĿǗŝΛáǗƱŕǳƗǫƛƄƦƄŝ͝

Case Swapfiets : Ήŕįǟweltweit
erste Ή;ƄŎȒŎƛŝ-as-a-ìŝǗȋƄŎŝΌ
Unternehmen mit einem zirku -
ƛĿǗŝƦfŝǟŎžĿŵǫǟƤƱŕŝƛƛ.Ί

http://foryouandyourcustomers.com
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Digitalisierung von Anfang bei Joule - Erfolgscase aus Oslo, powered by
Subscription -Software circuly .io

Smarte Features machen 
ŕŝƦΛMǗŵƱƛŶΛįǳǟ͞ΛŝǗƤƻŶƛƄŎžǫΛ
by Digitalisierung:
ξRent-to-Own -Modell Automatisierung

ξAPI-gesteuerte betriebliche Effizienz -
Integration Abo -Daten mit anderen Tools 

ξKasse und Kundenportal zur 
Selbstverwaltung

ξProdukt Tracking und Wartungsplanung

ξReaktionsschnelle operationelle 
ĀƦǫŝǗǟǫǹǫȝǳƦŶ

¾ǔŝǗįǫƄȋŝΛrƦŵǗįǟǫǗǳƗǫǳǗΛŵǹǗΛ
Joule um auf dem wachs -
enden E-Bike-Abonne -
mentmarkt zu skalieren.
ξAutomatisierung der Buyout-Berechnungen

ξwiederkehrenden Abrechnung

ξVerfolgung des Lebenszyklus jedes Fahrrads 

ξMöglichkeit der Selbstverwaltung durch den 

Kunden. 

ξAPIs, nahtloser Checkout 

ξé

http://foryouandyourcustomers.com
http://circuly.io
http://circuly.io
http://circuly.io
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ξȝƄǗƗǳƛĿǗŝΛėŝǗƗĿǳŵŝΛͭìŝŎƱƦŕΛ§Ƅŵŝ͞ΛėŝǗƤƄŝǫǳƦŶ͞ΛäŝǔįǗįǫǳǗŝƦͮΛŌŝƄΛ
Decathlon wuchsen 2024 global um 10,4% und umfassen 
3,15% des Konzernumsatzes.

ξunerschlossenes Potential des Gebrauchtfahrradmarktes in DE 
laut ZIV -Studie: ca. 72 Mio. eįžǗǗĿŕŝǗΛƄƤΛĀƤƛįǳŵ͞ΛįŌŝǗΛƦǳǗΛŎį͝Λ
1,3 Mio. pro Jahr gehandelt. Potential bei 4 Mio.   

ξGrund des sog. 3x Gap ͽist 

ƺ mangelndes Vertrauen, 

ƺ fehlende Bequemlichkeit 

ƺ Fehlen professioneller, garantierter Angebote, C2C -Markt 

ξDŝŎįǫžƛƱƦΛǟŎžƛƄŝǪǫΛŕƄŝǟŝΛ§ǹŎƗŝΛŕǳǗŎžΛǔǗƱŵŝǟǟƄƱƦŝƛƛŝƦ͞Λ
garantierten B2C -Angebots (Second Use) und einfachen 
Sourcing-Kanals (Buy Back)

ZIV-Studie 2016 : Das uner-
schlossene Potential des
ìŝƗǳƦŕĿǗ-marktes : 2,7 Mio.
eįžǗǗĿŕŝǗin DE. Decathlon
ŝǗǟŎžƛƄŝǪǫes sich.

http://foryouandyourcustomers.com
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Umfassende Kreislaufstrategie mit ȋƄŝǗΛìĿǳƛŝƦ: 
1. äǹŎƗƗįǳŵ
2. Wiederverkauf
3. Vermietung
4. Reparatur

Wiederverkaufte Produkte aus Buy Back Programm, Retouren, 
ùŝǟǫǔǗƱŕǳƗǫŝΛƱŕŝǗΛ ǳǟǟǫŝƛƛǳƦŶǟǟǫǹŎƗŝΛ

ᵼDƄȋŝǗǟƄŵƄȝƄŝǗǳƦŶΛŕŝǗΛ;ŝǟŎžįŵŵǳƦŶǟǖǳŝƛƛŝƦΛŶŝȌĿžǗƛŝƄǟǫŝǫΛ
ǗƱŌǳǟǫŝǗŝΛǳƦŕΛƗƱƦǫƄƦǳƄŝǗƛƄŎžŝΛėŝǗŵǹŶŌįǗƗŝƄǫΛȋƱƦΛ ǗǫƄƗŝƛƦΛŵǹǗΛ
Wiederverkauf.  

Maximale Bequemlichkeit ŵǹǗΛŕŝƦΛ¥ǳƦŕŝƦ͟
ξOnline -Preisermittlung: ¥ǳƦŕŝƦΛƗƻƦƦŝƦΛŕŝƦΛŶŝǟŎžĿǫȝǫŝƦΛ
äǹŎƗƗįǳŵǟȌŝǗǫΛƄžǗŝǟΛŶŝŌǗįǳŎžǫŝƦΛ ǗǫƄƗŝƛǟΛƱƦƛƄƦŝΛŝǗƤƄǫǫŝƛƦ͝
ξ In-Store - Inspektion: DƄŝΛǫįǫǟĿŎžƛƄŎžŝΛùǗįƦǟįƗǫƄƱƦΛŝǗŵƱǗŕŝǗǫΛŕŝƦΛ

Besuch einer Filiale, wo das Produkt physisch von einem 
Mitarbeiter des Workshops begutachtet wird.   
ξZustandsklassifizierung : Im Store wird Zustand bewertet und 
ƄƦΛ¥įǫŝŶƱǗƄŝƦΛȌƄŝΛΉ³ŝǳȌŝǗǫƄŶΔΛƱŕŝǗΛΔìŝžǗΛŶǳǫΔΛŝƄƦŶŝǟǫǳŵǫΛįƛǟΛ
;įǟƄǟΛŵǹǗΛŕƄŝΛ;ŝǟǫƄƤƤǳƦŶΛŕŝǟΛäŝŵǳǗŌƄǟžƤŝƦǫ-Aufwands und 
des Wiederverkaufspreises. 

Der Erfolgsfaktor des Buy-Back-
Prozesses von Decathlon :
Sourcing von Eigenmarken und
Komfort .
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Daten -Anforderungen in Bezug auf Reparierbarkeit:

Zugang zu Ersatzteilen, reparaturbezogenen Informationen und 
Werkzeugen.

Bereitstellung relevanter Informationen (Reparierbarkeit) per 
DPP:

ξReparierbarkeitswerts (Scoring)

ξǗŝƛŝȋįƦǫŝƦΛDįǫŝƦΛȝǳǗΛĀƦǫŝǗǟǫǹǫȝǳƦŶΛȋƱƦΛäŝǔįǗįǫǳǗǔǗƱȝŝǟǟŝƦΛ
(speziell Batterien)

ξLV-Batterien (die in E -Bikes verwendet werden): notwendige 
rƦŵƱǗƤįǫƄƱƦŝƦΛŵǹǗΛäŝǔįǗįǫǳǗŌŝǫǗƄŝŌŝ͞ΛĘƄŝŕŝǗȋŝǗȌŝǗǫŝǗΛǳƦŕΛ
Nutzer von Second -Life-Batterien

ξŕƄŝΛȌĿžǗŝƦŕΛŕŝǗΛDŝƤƱƦǫįŶŝΛȝǳΛŝǗŶǗŝƄŵŝƦŕŝƦΛ
ìƄŎžŝǗžŝƄǫǟƤįǪƦįžƤŝƦΛͭƄƦǟŌŝǟƱƦŕŝǗŝΛŌŝƄΛDŝƤƱƦǫįŶŝΛȋƱƦΛ
Batterien)

ξZusammensetzung des Batteriemodells

Kosten -Risiken von Compli-
ance-Anforderungen reduzieren :
DPP vereinfacht ΉRecht auf
äŝǔįǗįǫǳǗΊ- Umsetzung .
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Materialrisiken : Kreislaufwirtschaft als Weg zur Risikoreduktion in globalen
Lieferketten .

fŝǟŎžĿŵǫǟŎžįƦŎžŝƦ

mƱžŝΛäƄǟƄƗŝƦΛƄƦΛŕŝǗΛ§ƄŝŵŝǗƗŝǫǫŝΛįǳŵŶǗǳƦŕΛǟǫįǗƗŝǗΛ ŌžĿƦŶƄŶƗŝƄǫΛȋƱƦΛȌŝƦƄŶŝƦΛ§ĿƦŕŝǗƦΛǳƦŕΛ§ƱŶƄǟǫƄƗǗƱǳǫŝƦ͝ΛMƄƦŝΛ ƦįƛȒǟŝΛȋƱƦΛ
įŎžǫΛìŎžƛǹǟǟŝƛƗƱƤǔƱƦŝƦǫŝƦΛŝƄƦŝǟΛŕǳǗŎžǟŎžƦƄǫǫƛƄŎžŝƦΛ;ƱžǗŝǗǟΛŝǗŶįŌΛŌŝƄǟǔƄŝƛǟȌŝƄǟŝΛŝƄƦŝΛŝǗžŝŌƛƄŎžŝΛ ŌžĿƦŶƄŶƗŝƄǫΛȋƱƦΛ=žƄƦį͞Λ
ŕįΛŌƄǟΛȝǳΛ̮̬ΛϗΛŕŝǗΛ±įǫŝǗƄįƛƄŝƦΛŵǹǗΛŕƄŝǟŝΛ¥ƱƤǔƱƦŝƦǫŝƦΛįǳǟΛŕƄŝǟŝƤΛ§įƦŕΛǟǫįƤƤŝƦ͝ΛDƄŝΛŶŝǟŎžĿǫȝǫŝƦΛȝǳǟĿǫȝƛƄŎžŝƦΛ
ƦǟŎžįŵŵǳƦŶǟƗƱǟǫŝƦΛŵǹǗΛŕƄŝǟŝΛƗǗƄǫƄǟŎžŝƦΛ¥ƱƤǔƱƦŝƦǫŝƦΛƛƄŝŶŝƦΛȝȌƄǟŎžŝƦΛ̧̩̫͞ΛΧΛǳƦŕΛ̧̩̰͞ΛΧ͝
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ξHat der Digitale Produktpass in Ihrem Unternehmen bereits 
Management -Aufmerksamkeit ?

ξGibt es eine koordinierte Initiative und ein Budget und 
Zeitplan?

ξDer DPP ist ein neues digitales Produkt, das eine 
ȋŝǗįƦǫȌƱǗǫƛƄŎžŝΛáŝǗǟƱƦΛǳƦŕΛ ŌǫŝƄƛǳƦŶΛŌŝƦƻǫƄŶǫ. 

ξDa Daten entlang des gesamten Produktlebenszyklus
ŌŝƦƻǫƄŶǫΛȌŝǗŕŝƦ͞ΛƄǟǫΛŕƄŝΛĩǳǟǫĿƦŕƄŶƗŝƄǫschwer eindeutig 
festzulegen.

ξProduktmanagement, Einkauf, Marketing, Nachhaltigkeit und 
Datenmanagement ƤǹǟǟŝƦΛŝƦŶΛȝǳǟįƤƤŝƦįǗŌŝƄǫŝƦ, um 
optimale Ergebnisse zu erzielen.

Die Organisations -Challenge
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£ŝΛƦįŎžΛáǗƱŕǳƗǫǫȒǔΛǳƦŕΛǗŝŎžǫƛƄŎžŝƦΛ ƦŵƱǗŕŝǗǳƦŶŝƦ͞ΛƤǹǟǟŝƦΛ
DįǫŝƦΛįǳŵΛȋŝǗǟŎžƄŝŕŝƦŝƦΛfǗįƦǳƛįǗƄǫĿǫǟ-Ebenen bereitgestellt 
werden.

ξModell -Ebene: Generische Version des Produkts. Daten sind 
typischerweise im PIM/MDM. 

ξChargen -Ebene͟Λ;ŝǟǫƄƤƤǫŝΛDįǫŝƦΛǟƄƦŕΛįŌžĿƦŶƄŶΛȋƱƦΛ
Produktions -Chargen. Gerade Lieferanten -Informationen 
ƗƻƦƦŝƦΛȋƱƦΛ=žįǗŶŝΛȝǳΛ=žįǗŶŝΛƱŕŝǗΛĘŝǗƗΛȝǳΛĘŝǗƗΛįŌȌŝƄŎžŝƦΛ
(ERP/MES Systeme). 

ξSeriennummern -Ebene: eǹǗΛŌŝǟǫƄƤƤǫŝΛáǗƱŕǳƗǫŶǗǳǔǔŝƦΛȌƄǗŕΛ
es Daten auf Seriennummern -MŌŝƦŝΛŶŝŌŝƦΛƤǹǟǟŝƦ͞Λȝ͝;͝Λ ƦȝįžƛΛ
der Ladungen einer Batterie, Lebenszyklus -Daten usw.

DiefǗįƦǳƛįǗƄǫĿǫǟ-Challenge
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ξ ƛƛŝƄƦΛŵǹǗfǗįƦǳƛįǗƄǫĿǫǟįƦŵƱǗŕŝǗǳƦŶŝƦƤǹǟǟŝƦΛǫŝƄƛǟΛƦŝǳŝΛ
Prozesse und Systeme schon in der Produktion entstehen. 

ξNachhaltigkeits - Informationen sind oft noch nicht 
ȋƱƛƛǟǫĿƦŕƄŶΛǳƦŕΛǟǫǗǳƗǫǳǗƄŝǗǫŵǹǗΛįƛƛŝΛáǗƱŕǳƗǫŝΛȋŝǗŵǹŶŌįǗ͝

ξDƄŝΛȋŝǗŵǹŶŌįǗŝƦΛDaten sind oft in System -Silos verbuddelt , 
die von unterschiedlichen Abteilungen verantwortet werden. Die 
ǗƄŎžǫƄŶŝƦΛDįǫŝƦΛƤǹǟǟŝƦΛƄŕŝƦǫƄŵƄȝƄŝǗǫΛǳƦŕΛȝǳǟįƤƤŝƦŶŝŵǹžǗǫΛ
werden.

ξDer DPP muss ȋƱǗΛŕŝƤΛ¥įǳŵΛŌƄǟΛǹŌŝǗΛŕƄŝΛŶŝǟįƤǫŝΛ
Lebensdauer eines Produkts hinweg ȋŝǗŵǹŶŌįǗbleiben.

ξDatensicherheit ƤǳǟǟΛŶŝȌĿžǗƛŝƄǟǫŝǫΛǳƦŕ
Zugangsberechtigungen verwaltet werden.

Die Datenbereitstellungs -Chal -
lenge
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ξEU macht Vorgaben zur Maschinenlesbarkeit und 
rƦǫŝǗƱǔŝǗįŌƄƛƄǫĿǫ

ξ In mehrstufigen Produktionsprozesse, werden nicht nur 
Produkte und Materialien sondern auch Daten zwischen 
Lieferanten und Herstellen ausgetauscht. Standardisierung ist 
žƄŝǗΛìŎžƛǹǟǟŝƛΛȝǳƤΛƛįƦŶŵǗƄǟǫƄŶŝƦΛMǗŵƱƛŶ͢

ξrƦŕǳǟǫǗƄŝȋŝǗŌĿƦŕŝȌƄŝΛΉĩėMrΊΛƱŕŝǗΛInitiativen ȌƄŝΛΉ;įǫǫŝǗȒΛ
áįǟǟΊΛǟǔƄŝƛŝƦΛìŎžƛǹǟǟŝƛǗƱƛƛŝƦΛƄƦΛŕŝǗΛErarbeitung der rechtlichen 
Rahmenbedingungen und ìǫįƦŕįǗŕǟΛŵǹǗΛDįǫŝƦƤƱŕŝƛƛŝΛǳƦŕΛ
Formate .

ξĀƦǫŝǗƦŝžƤŝƦΛƤǹǟǟŝƦΛƄƦΛŕŝǗΛ§ƄŝŵŝǗįƦǫŝƦ-Auswahl flexibel sein 
und die ¥ƱǟǫŝƦΛŵǹǗΛŕƄŝΛDįǫŝƦȋŝǗįǗŌŝƄǫǳƦŶΛŶŝǗƄƦŶΛžįƛǫŝƦ.

Die Standardization -Challenge

Bild von Freddy auf Pixabay
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ξEs gibt verschiedene Zielgruppen in unterschiedlichen 
§ĿƦŕŝǗƦΛƤƄǫΛǳƦǫŝǗǟŎžƄŝŕƛƄŎžŝƦΛǗŝŶǳƛįǫƱǗƄǟŎžŝƦΛ ƦŵƱǗŕŝǗǳƦŶŝƦΛ
und Sprachen .

ξBest Practices und Designmuster existieren bislang nicht . Der 
DPP ist ein neuer Kommunikationskanal. Er muss in enger 
Zusammenarbeit mit den Bereichen Nachhaltigkeit, 
Produktmanagement, technischer Service, Marketing und E -
Commerce gestaltet werden.

ξService-Design und Umsetzung braucht Zeit . Um die 
Business-Vorteile zu heben gilt daher: ŵǗǹžȝŝƄǫƄŶΛǟǫįǗǫŝƦ͢

Die CX-ChallengeCUSTOMER
Experience

STAKEHOLDER

Business

Zielgruppen

Legal

SERVICE
Design

UX
Design

UI
Design
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foryouandyourcustomers bereitet derzeit ein DPP-Playbook vor: einen 10-
Stufen -Plan ŵǹǗΛŕŝƦΛŕƄŶƄǫįƛŝƦΛáǗƱŕǳƗǫǔįǟǟ͝

Herausforderungen

Rollout mit 
Delegated Acts

Jetzt handeln! Die Grundlagen sind klar. Pilotphase

01 Grundlagen
rƦǫŝǗƦŝǟΛ;ŝȌǳǟǟǫǟŝƄƦΛŵǹǗΛŕŝƦΛDááΛǟŎžįŵŵŝƦ͞ΛáǗƱƔŝƗǫΛįǳŵǟŝǫȝŝƦ͞Λ;ǳŕŶŝǫǟ͞ΛäƱƛƛŝƦΛ
und Verantwortlichkeiten definieren.

02 Regulatorik
äŝŎžǫƛƄŎžŝΛ ƦŵƱǗŕŝǗǳƦŶŝƦΛǔǗǹŵŝƦΛǳƦŕΛėŝǗǔŵƛƄŎžǫǳƦŶ-Zeitplan nach 
Produktgruppen aufstellen.

03 Unternehmerische Chancen
fŝǟŎžĿŵǫǟǔƱǫŝƦȝƄįƛŝΛǳƦŕΛäƄǟƄƗŝƦΛͭȝ͝;͝ΛĘŝǫǫŌŝȌŝǗŌͮΛΛƄƤΛ;ŝǟǫįƦŕǟŶŝǟŎžĿŵǫΛǳƦŕΛƄƤΛ
Bereich Kreislaufwirtschaft identifizieren oder entwickeln..

04 Studie
DPPĩƄŝƛŌƄƛŕΛǳƦŕΛ§ǹŎƗŝΛŕŝŵƄƦƄŝǗŝƦΛįƦžįƦŕΛŕŝǗΛ̭ΛMŌŝƦŝƦΛŕŝǗΛMȑǔƛƱŕŝŕΛėƄŝȌ͞Λ=ĝΛáǗƱǫƱǫȒǔŝ͞ΛìȒǟǫŝƤįǗŎžƄǫŝƗǫǳǗΛͭ ǟ- Is/To-Be), 
Organisationsmodel (To -Be), Processes (To-Be), Informationsmodell, Datenmodell (To -Be).

05 Ziele, Roadmap & Business Case
MƦǫȌƄŎƗƛǳƦŶΛŝƄƦŝǗΛäƱįŕƤįǔΛŵǹǗΛŕƄŝΛƦĿŎžǟǫŝƦΛ̪-̬Λ£įžǗŝΛǳƦŕΛŕŝǟΛ;ǳǟƄƦŝǟǟΛ=įǟŝǟΛŵǹǗΛŕƄŝΛ
Investition.

06 Pilot - Implementierung: Interne Systeme und Daten entlang
der priorisierter Produktgruppen aufbauen, Einbindung in Produktionsprozesse.

07 Marktteilnehmer -Einbindung
DPP in EU-Systeme integrieren, Lieferanten -Daten - bzw. Zulieferer -Datenaustausch.

08 Testing & Optimierung
DPP als neuen Kanal in der Praxis analysieren und kontinuierlich optimieren.

09 Rollout in verschiedene Produktgruppen
ƛƛŝΛDįǫŝƦΛƄƦΛįǳǟǗŝƄŎžŝƦŕŝǗΛãǳįƛƄǫĿǫΛŌŝǗŝƄǫǟǫŝƛƛŝƦ͝

10 Kontinuierliche Verbesserung
eƱǗǫƛįǳŵŝƦŕŝΛáǗǹŵǳƦŶΛǳƦŕΛ ƗǫǳįƛƄǟƄŝǗǳƦŶΛ
ŶŝƤĿǪΛŕŝǗΛŶŝƛǫŝƦŕŝƦΛMĀ-Regeln

Skalierung & Nutzung

Pilot -Case

Fundament 
& Strategie

DPP 
Studie
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Warum das Assessment?
Der Digitale Produktpass ist ein strategisches 
Querschnittsprojekt , das alle Unternehmensbereiche betrifft. 
DįƤƄǫΛŝǟΛŶŝƛƄƦŶǫ͞ΛŌǗįǳŎžǫΛŝǟΛŝƄƦΛŶŝƤŝƄƦǟįƤŝǟΛėŝǗǟǫĿƦŕƦƄǟΛȋƱƦΛ
ĩƄŝƛŝƦ͞ΛäƱƛƛŝƦΛǳƦŕΛáǗƄƱǗƄǫĿǫŝƦΛͽvom Fachbereich bis ins 
Management.

Was wir konkret tun:
ĘƄǗΛįƦįƛȒǟƄŝǗŝƦΛįƦžįƦŕΛȋƱƦΛǹŌŝǗΛ̧̭ΛeǗįŶŝƦΛįǳŵΛ̮ΛMŌŝƦŝƦΛįƛƛŝΛ
zentralen Handlungsfelder ŵǹǗΛŝƄƦŝΛŝǗŵƱƛŶǗŝƄŎžŝΛDáá-
Implementierung ͽfundiert, aber pragmatisch und auf eure 
Situation zugeschnitten.

Mit unserem DPP Readiness
Assessment evaluieren Sie Ihren
Status und definieren Ihre
ƦĿŎžǟǫŝƦSchritte .
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Ergebnisse :
ξDie DPP Capability HeatMap visualisiert die wichtigsten 

Handlungsfelder .
ξŝƄƦΛŝƄƦžŝƄǫƛƄŎžŝǟΛėŝǗǟǫĿƦŕƦƄǟΛįƛƛŝǗΛ;ŝǫǗƱŵŵŝƦŝƦΛǟŎžįŵŵǫΛŕįǟΛ
eǳƦŕįƤŝƦǫΛŵǹǗΛĩƄŝƛŕŝŵƄƦƄǫƄƱƦΛǳƦŕΛäƱįŕƤįǔ

Optional :
In einem DPP Strategie -Workshop definieren wir gemeinsam eure
strategischen Ziele, Roadmap und Next Steps .

Mit unserem DPP Readiness
Assessment evaluieren Sie Ihren
Status und definieren Ihre
ƦĿŎžǟǫŝƦSchritte .
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