Herzlich Willkommen zum g O § U O ®&dkh
Digitalen  Produktpass . Ich zeige heute,
welche Chancen der DPP mitbringt . Und wie
wir diese Dbel

angehen.

Dornbim  Frankfut ~ Regensburg
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Die I\/Iitarbeitenden von arbeitenmit wn Z U8 Rf 8§ R
bRO0SURj obUR| A A0 L oa&nhYWégResAnden Projekerz PSS R

+b00SAA0LRIFBAaO0ZS A
Unternehmen /

EWWS Ro A b Qéded Hidden Champions Nordamerika
Einrichtungen 5% 35% Andere 5%
5% | | 5% |
| |
Pharma Benelux
10% 10% \\
N
FDO 4ﬁﬁ\§
% Zizis)
ooo T ~
/{/f/J /////
Kunden nach Kunden nach Kunden nach
Branchen f U2 QS Regionen
AN
/ Industrie /
Handel Hersteller
30% 40%
f 0UOQdzZRo8 URS8 Z PS8 RAM A DACH
Konzerne 80%

65%
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Umfrage : wo steht ihr beim DPP?

e////)4

Neulinge Erste Initiativen Strukturierte Starter DPP Uberflieger

HEbUA&GBRIFAY] R3A] PEBLbEBNE ROTRAAS UE 0 8§ AHERBHIND SAIBTbSOBRAJZREAYVAD] ODERAO8USbo &,
DaaAbaoARS dzA Wn U A fothed Pxdre&idbgsiadtd?, A@S b Asystematisch vor oder schaffen Pilotprojekt umgesetzt oder
uns und noch nicht strukturiert T b8ASAADbAQA] dzOZ A &Slriteme Rrokiuver, SladwnyY — O i RY§Wj] RYS§R™O
i RYS8Y| RYSR ™ aber noch am Anfang der
AP&803dzRY



CLIMATE PACT
AND CLIMATE LAW

INVESTING IN SMARTER,
MORE SUSTAINABLE
TRANSPORT

PROMOTING
CLEAN ENERGY

STRIVING
FOR GREENER
INDUSTRY

PROTECTING
NATURE

FROM FARM
TO FORK

ELIMINATING
POLLUTION

THE EUROPEAN
GREEN DEAL

LEADING THE
GREEN CHANGE
GLOBALLY

ENSURING A
JUST TRANSITION
FOR ALL

MAKING HOMES FINANCING

ENERGY EFFICIENT GREEN PROJECTS

Europa wird bis 2050 der erste
klimaneutrale Kontinent sein &
strebt Ressourcenresilienz an.

2019 stellte Ursula von der Leyenden MdzZUODU L BbAa O0OZ 8§ RA
Green Deal vor, eine Wachstumsstrategie mit dem Ziel,
Europa bis 2050 klimaneutral zu machen.

Einer der wichtigsten Eckpfeller:

die Beseitigung der Umweltverschmutzung durch die

Entwicklung der Kreislaufwirtschaft , die auf der
Wiederverwendbarkeit , der Reparatur und dem

Recycling ! ORA&AUOF dzt 0 8 RAdzZRf Af S UAMbR Wi
nachhaltigerer Produktionsprozesse  aufbaut.

foryouandyourcustomers.com


http://foryouandyourcustomers.com

Basierend auf dem 8§ dzUOU L
Ischen Green Deal hat die EU
zahlreiche Verordnungen und
Initiativen Im Zusammenhang
mit dem Thema Kreislaufwirt -
schaft und DPP7 § U2 WWS8 RO A

€ +t obORAUA] RAWNH UA ¥ (CEAPA0B-2026):0b Uog 4 O

EEt OF § 88YTROUf RAZRYAWNUAR|] O22j AobVYs
(ESPR,06-2024) DPP als zentraler Baustelin,
T8U0U&a02UdzRYAT 8UO0U0 Af UdzRf Aj YS RAWN
Recyclingmaterialeinsatz und -Quoten, etc.

¢ (Neue) EU-Batterieverordnung (seit 12-2020)

¢ Bauprodukteverordnung (CPR, Q1-2026)

¢ Spielzeugsicherheitsverordnung (im Trilog, 2027/28)

¢ Verpackungsverordnung, (PPWR , Pflicht ab 08 -2026)

¢ Critical Raw Material Act ( Pflicht ab 2026/2027 )

¢ Recht auf Reparatur Richtlinie  (Pflicht ab 08 -2026)

EEU-abOZoAbRBEANOSUAdZPOS X08-08 3 DY 8 R¢
2024). Gegen Greenwashing.

g
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Die wichtigsten regulatorischen Bausteine der EU rund um das Thema
Kreislaufwirtschaft & DPP im Zeitablauf .

Bauprodukte Spielzeug

Batterien i)

Okodesign Verordnung (ESPR) 2
tritt in Kraft @ Elektronik Reifen Mobel Matratzen

Eisen & Stahl//MIImmmnll)

Textilien mmmmnmnnmnl)
.2026 2027 @ .2028 .2029 1

O\

o
2024

b
i1

111

Al A

Zerstorungsverbot
unverkaufter Recyclinganteil und
Verbraucherprodukte -fahigkeit von
elektrotechnischen
Reparierbarkeit Geraten

O Delegierter Rechtsakt ///// 18 Monate zur Verpflichtung @ Verpflichtung ////// Einrichtung eines Registers und Testaktivitaten mit der Industrie
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Was Ist der Digitale Produkt
pass ?

¢ Ein elektronischer Datensatz , der mindestens bis zum
Ende der Produktlebensdauer T § Uwn YOj] UAOASBbO0Q ™~

EDj ANAUOfdd g NASAOQEAQAQULYQABBbRSRA!
z.B. per QR-Codes oder eines NFC -Chips.

E MUASROQZLAQAr RWOUP|] 0 bORSRA3 dzUA
3 Produktidentifikation
3 Materialzusammensetzung

3 Nachhaltigkeit (z.; — A\ =F¥ssabdruck,
Wasserverbraucht, Landnutzung, soziale
Verantwortung in der Lieferkette, usw),

3 Reparatur - und Wartung
3z Entsorgung - dzRf Aan Ot Rj zPS§

3 USW.

Kund:innen und Unternehmen erhalten dadurch digitale
Transparenz 3 dzAr RWOUPj] o bORSRANOS UAF § RA
Produktlebenszyklus.

foryouandyourcustomers.com
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Der Digitale Produktpass, Tell der ESPR (Ecodesign for Sustainable
Products Regulation) wird die zentrale digitale Infrastruktur der
Kreislaufwirtschaft - und soll zu digitaler Exzellenz W n 7z UDalRer spielt er
mit vielen anderen Compliance Themen zusammen.

Einzelhandel Produktnutzer*innen
Erhalt Informationen zu Rohstoffen Erhalten fur sie relevante
und Produktion Produktinformationen zu Umweltwirkung,
S EEEBHER N 0% 0 Reparaturmaéglichkeiten, Wartung und
endet Feedback zum Pro i
u u @ i Entsorgung

Senden Informationen zum
Produktgebrauch und Wartung

Hersteller*innen

Reparaturbetriebe

Erhalten Informationen zu Rohstoffen
(Ort, Bedingungen, Beschaffenheit) und .
erhalten Feedback zur Beschaffenheit ™= Dlgltaler
von Produkten und Bauteilen 00

Erhalten Informationen zur Reparatur
und Ersatzteilen

Senden Informationen zur

Produktpass Beschaffen-
Senden Informationen zu Rohstoffen wie heit von Produkt und Bauteilen
Ort, Bedingungen, Beschaffenheit

QY

(e
Rohstoffproduzent*innen Unternehmen aus der Abfallwirtschaft
Senden Daten zur Produktion z.B. Erhalten Informationen Gber
Ort, Bedingungen etc. Materialzusammensetzung und

Qualitat

foryouandyourcustomers.com
Digitaler Produktpass
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Mit dem DPP entstehen

f §a0zLwoaOzj ROSR



Der erste Produktpass : ein komplexes Beispiel der Batteriepass -Initiative .

* Federal Ministry
for Economic Affairs
and Climate Action

8 g 0 ¢ =mn

Passport ID 22

batter :0226151e-949¢-d067-8ef3-162431¢28976

— — — on the basis of a decision
M-41698615 992356610548948 - by the German Bundestag
Categor Weight
BV 499,004
Status Manufactured date
@ Original 2023-09-05
Manufactured by View r::;:;::" this E
Exide Batteries Auditor @
SUMMARY REPORT
Original power
Carbon footprint
3) Data access
ere - a
R o Data Carrier & Unique .
main production: 30gCt _E.‘k‘u‘l'ﬂ

@ recyciing: 89C0,6XWh p— > el 'd‘ﬂtiﬂ" .
| Access Groups / n
Recycled content share = ) . ) L
| / Passport Registry \\ D
: J o0 ‘ . . - ‘_»

» » - » .
'
5.0% 5.0% . ' .
0% 0 . y "
\
5
ot %0 N - \ Web Portal® ’
@ Pre consumer share: 17% @ Pre consumer share: 10% @ Pre consumer share: 14% @ Pre consumer share: 11% ~ . ~
"o . P
)

NICKEL COBALT LITHIUM

e 0

@ Post consumer share: 7% @ Post consumer share: 9% @ Post consumer share: 10% @ Post consumer share: 6% -
@ Primary material: 76% @ Primary matedal 81 @ Primary material: 76* @ Primary material: 83%

2) Data processing

Disclaimer: In this battery pass demonsirator, the industrial partners of the battery pass project have provided sample data. The sample valves shown are for demonstration purposes only. Therefore, none of the project partners can be held Nabie for any errors or
omissions in the data provided, and no representation or warranty, express or implied, is made as to the accuracy, adequacy, completeness, legality, reliability or usefulness of the data. Data is subject to change without notice.

® 2024 Battery Pass™.
:0.0.20416 (2024.09.17)

i DPP Data repository
A

DE§POR&QU] g OUAt 1 OAAAQLRIbY8SANESUABbUORAUDRADBRSEY A I Ecom-)micopfrétgrPack-gq?syft'cjrln(s)
1) Data collection and exchange s | 1, and tra .

i >

https://thebatterypass.eu/resources/

Static data within upstream organisations

foryouandyourcustomers.com
Digitaler Produktpass
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= 7z A O/frtical : Jedes Produkt
hat einen Digitalen Produkt -
pass

¢ Richemont AG (20,6 Mrd. EUR / 37.117 MA)
§ 8§dzf dzZAYnos U

Case

ErRA. . _ N2j OSRAj AASNAUDF dd 08 AT ORA=Z
QR-=0Uf § NAUf 8UA3 e=A3dzYLRYABLOZABAOQ ™

Ziele

E1 bO28Ua08AAdZRYAFSUAN dzoZ8Rob3bolo
EanoOt i SsUWOAYOD] Ut §bo

¢ Erleichterung von Pflege und Reparatur

¢ Erleichterung von Wiederverkauf

Chloé

A —
' ;J foryouandyourcustomers.com

\https://wwy. ey .xyz%el‘l’énts/chloe

-
Y
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Siemens DPP 4.0

¢ Siemens (75,9 Mrd. EUR, 327.000 MA)

¢ Deutscher Mischkonzern mit Schwerpunkten Automatisierung
dzZRf ADbYboj] Abab8UdzZRYABbRAF SUAr Rf dzA o Ut
USW.

Case

¢ Siemens hat den DPP4.0 im Rahmen des ZVEI entwickelt. Das
erste Serienprodukt wurde im Oktober 2022 mit einem
gelagerten QR -Code ausgeliefert

Ziele
E MUWNAAdZRYAT ORAUSOZ0AbOZ § MRitlitlibi®Z 0 A bR
4 UbSUAUVASAD] 08RNO8UQUj YdzRY

¢ Wiederkauf von Teilen vereinfachen

e

https://sps.mesago.com/nuernberg/de/sps_insights/industry_news/indu‘ :

SIEMENS

T R foryouandyourcustomers.com

articles/dpp4 -0-the-digital - product - passport -for-industry -4-0.html
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https://www.lorenz

.HH‘I

— m"ﬂllll!ll!l!"

-meters.de/cms/wissenswertes/ressourceneffizienz

-und-kreislaufwirtschaft/

Ot Rj Z & S Wiederaufbe
reitung von Lorenz Wasser
3 L72A8UR

¢ Lorenz (20 Mio. EUR, 160 MA)
E1 U83bj] AbaoAWNUADdzUOZ WA dz3 & P S
§ED8dza02Z8UAr RRUOTj obUORaAUUSBAAWNUA¥YAD

Case
EanoOt Rj ZPS§AYSOU] dzO0Z 098 UAI Pj UoAx808UA
Wiederaufbereitung und Wiederverkauf

Ziele

¢ 75% Wiederverwendung von Bauteilen

¢ Bis zu 95% weniger CO2 & Energiebedarf

¢ Senkung Materialkosten

E1 bO28UdzZRYANAUDF dzt g bORAHz] f §Ab R SUP
E§Dj 08R3dzYUbWWA|] dzOZ AWNUAES8 O8RAa3 Rt A dza

Lorenz

Deutsche Wasserzahler

foryouandyourcustomers.com
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Leasing- und Abo-Modelle wachsen stark: Fluch oder Segen wn den
Fahrradmarkt?

‘NVith loops we see 2.5x more profit

being generated over the first 30 Jo B RAD
months of a kids bike "l

9 Florian Andre, Founder of P2S

LOOP

foryouandyourcustomers.com
f 830zLwoaOzj ROZSR
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Case Swapfiets : 'Hf | weeltweit
erste H: b ORscwAISs Ul b O
Unternehmen mit einem zirku -
ALUBSREAOZLWQAPOF §AA

Konzept :

¢ monatliche Geblihr

¢ Reparatur wird innerhalb von 10 Minuten in der Werkstatt oder Ersatz
sofort und ohne zusatzliche Kosten

| Alles kann einfach online und per App gesteuert werden

¢ 2014 in den Niederlanden Y8 YUN RF 8§ ¢

¢ Scale-up OdzUf § A3 dzZAS§ bRS PAF S UAWNZ USRF § RA
+bt UOPOOBABLQLOQABRAMAzZUDU| A

E§ Pbo oA 8§ UO méhials A70.000 Witylieder.
EbRAFSRA3BLSEFSUA] Rf S8R AD8dzoa Oz Aj Rf—
eUj Rt US§bOZAdzRF ANFf §PANéSUSBbRbYQSRA¥ 2RI
E1 O] UWb80&Na0oU80O0A8BRSEA3dzA, ., . A A3 bU

foryouandyourcustomers.com
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Digitalisierung von Anfang bel Joule - Erfolgscase aus Oslo, powered by
Subscription - Software circuly .Io

circuly.

A, Joule

Smarte Features machen %»uU8Uj obl 8 Ar RwWUj &
f S RAMUWOA Y Aj dzA™7Jduk UnfPaiftanbwache A

by Digitalisierung: enden E-Bike-Abonne -

£ Rent-to-Own -Modell Automatisierung mentmarkt zu skalieren.

¢ API-gesteuerte betriebliche Effizienz -

_ _ ¢ Automatisierung der Buyout-Berechnungen
Integration Abo -Daten mit anderen Tools

£ Kasse und Kundenportal zur ¢ wiederkehrenden Abrechnung

Selbstverwaltung ¢ Verfolgung des Lebenszyklus jedes Fahrrads

¢ Produkt Tracking und Wartungsplanung ¢ Moglichkeit der Selbstverwaltung durch den

: . Kunden.
¢ Reaktionsschnelle operationelle
ARo8U&ono3dzRY ¢ APIs, nahtloser Checkout
§ €

foryouandyourcustomers.com

f $40z2LWwoa0z2j ROZS8R
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JY BACK

'“HR

KAUFE

Al
RIRARN®

ZIV-Studie 2016: Das uner-

schlossene Potential des

i §1 dzR-markies: 2,7 Mio.

ej 2zUULiIA SOE. Decathlon
§ Ua O0zesBIchOQ

E3bUt dALUSAEsS Ut Ldzws At 1 S OORF AE§bWS™ Aé
Decathlon wuchsen 2024 global um 10,4% und umfassen
3,15% des Konzernumsatzes.

¢ unerschlossenes Potential des Gebrauchtfahrradmarktes in DE
laut ZIV-Studie: ca. 72Mio. e ] ZUULFf SUABPAAPA| dzw Aj
1,3 Mio. pro Jahr gehandelt. Potential bei 4 Mio.

¢ Grund des sog. 3x Gap 2 ist
3 mangelndes Vertrauen,
3 fehlende Bequemlichkeit
3 Fehlen professioneller, garantierter Angebote, C2C -Markt
EDS8O] 0ZAURNEGOZADBSOQOOAFb8ASAENOt 8§ Af dzU
garantierten B2C - Angebots (Second Use) und einfachen
Sourcing-Kanals (Buy Back)

foryouandyourcustomers.com
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Der Erfolgsfaktor des Buy-Back-
Prozesses  von Decathlon
Sourcing von Eigenmarken und
Komfort

Umfassende Kreislaufstrategie mit7T b8 UA1: L dzA § R
1.4n Ot + | dzw

2. Wiederverkauf

3. Vermietung

4. Reparatur

Wiederverkaufte Produkte  aus Buy Back Programm, Retouren,
08aouUOFfdzad 08 ANOFSUAN dzBdo8AAdzRY&&a0on Ot

Z |
Oz

t Db § UAbWwWhb
UDoOdza o5 Us A
Wiederverkauf.

b3 b8 UdzZRYAF § UA
AdzRf At OROQ bR dzb

» s,
>§>
D o

wm

ZRYad
UWwn

=

;. §a
5§ UA

Maximale Bequemlichkeit Wwn UAf 8§ RA¥ dzRf § R__

EOnllne Preisermittlung: ¥dzR7 S RAH QRRS RAT éR/\\?éé‘\Qi
AanoOtt | dwdOs8UogAbZUSAAYSOU| dzOz 08 RA Ug

¢ In-Store-Inspektion: Db8 AQj 0&aLOZABbOZS8AUU] Raj t+
Besuch einer Filiale, wo das Produkt physisch von einem
Mitarbeiter des Workshops begutachtet wird.

1 Zustandskla55|f|2|erung . Im Store wird Zustand bewertet und
bRA¥] 08 YOUbSRAOBS AH3 8§dz0O8UogbYAADF 8§ U/
] AbaAWNUAF bS8 A; §&0bPP-dafwands 86nd N & § W dzU (
des Wiederverkaufspreises.

foryouandyourcustomers.com
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Kosten-Risiken von Compli-
ance-Anforderungen reduzieren:
DPP vereinfacht 'HRecht auf
a8 Uj Uj-rdgBtiung .

Daten - Anforderungen in Bezug auf Reparierbarkeit:

Zugang zu Ersatzteilen, reparaturbezogenen Informationen und
Werkzeugen.

Bereitstellung relevanter Informationen (Reparierbarkeit) per
DPP:

¢ Reparierbarkeitswerts (Scoring)

EUSA8T) ROSRAD] 08RA3dzZUNAROQSU&QnNoQ3 dzRY
(speziell Batterien)

g N\ [\ XD ¢ LV-Batterien (die in E -Bikes verwendet werden): notwendige
Descarga nuestra \ ;‘x.m'”w~_ r RWOUP] obORSRAWNUANASU] Uj 0dzUO8 o Ub s O¢
aplicaciony . S Nutzer von Second - Life-Batterien

EfF bS8ANOLZUSRFAfFSUADSPUORO] YS§A3dzA80YUS
i bO28UZ28boaP] ORj] ZPSRAt bRA0O8AUVRF 8§ U8/
Batterien)

¢ Zusammensetzung des Batteriemodells

foryouandyourcustomers.com
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Materialrisiken : Kreislaufwirtschaft als Weg zur Risikoreduktion In globalen
Lieferketten .

mOUz8ANababt SRABRAF SUAEBLSE WS Ut 8008 Aj] dzwYUdzRFf ANdoj Ut SUA OZLRYbYt §
i OZo0ANIl O2ZAN&a&a8At OPUUORSROSRASBbR8EAANFdzUO0OZ40ZRbo0oABOZSERA; DZUSUEN:
fji NOba A3 dzA AUNf S8UA2] 08Ubj] AbSRAWNUAFbSASA¥OPUORSROSRA] dZAAF b
RaA0O72j] WwdzRYat D408 RAWNUAFb8asAt UbogbaOZ8RAYUOPUUORSROSRAABSYSRA
chains.
Ngrway Flf\land Turl.(oy
Silicon metal 33% Nickel 9% gg::::’ony gg: TOtaI riSk between
Feldspér 51% 2' 4 0 €
~ N X ’~ &
Poland ? -
Coking Coal 35% e 2190€
o 9 .
T A per power drill
Belgium * Russia
Arsenic 33% Nickel 29%
| Palladium® 40%
France
Hafnium 76%\ = China
Aluminium* 56%
Spain . \* Baryte 45%
United States Strontium 99% \, ' » Bismuth 65%
Beryllium* 67% Cobalt* 60% e
Marocco Gallium 21% Chm?s’export -
Mexico Phosphate Rock 27% B raasiin 45X restrictions on critical
Fluorspar 33% Magnesium 97% raw'm::,t.enals have
: Natural Graphite 40% ?‘Il:i:i:II);-Antimony
Guinea ——¥§ ?ﬁ::;:t'z:‘. g;: gallium.. germaniu.m.

Alumini .
bumu'wum 63% Vanadium® 62% apd graphite
(bauxite) Qatar - Since December 2024:
Helium 35% =nEca o :
ore HREEs 100% Extended to include

tungsten, magnesium,
Cobalt* 63% and aluminum
Tantalum 35%
& Kazakhstan
Phosphorus 71%

These measures reflect
Titanium metal 36%

Brazil
Niobium* 92%

China’s strategic control
over critical minerals
anditsresponse to

Chile
Lithium 79%

Australia
Coking Coal 25%

; South Africa global trade tensions,
Iridium* 93% particularly with the
Manganese 41% United States.

“3 Palladium* 36%
Platinum* 71%
Rhodium* 81%
Ruthenium®* 94%

*Share of global production
Italic = Extraction Stage
Regular = Processing Stage

Figure 1: Countries accounting for the largest share of global supply of critical raw materials [1]

foryouandyourcustomers.com
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Welche Herausforderungen
PnaasSRAAROS URS



Die Organisations -Challenge

¢ Hat der Digitale Produktpass in Ihrem Unternehmen bereits
Management - Aufmerksamkeit ?

¢ Gibt es eine koordinierte Initiative und ein Budget und
Zeitplan?
¢ Der DPP ist ein neues digitales Produkt, das eine
18U RoOUOUoABLOZ8NA8UAUORAdzZRF A OO0 8§ b A dzk
¢ Da Daten entlang des gesamten Produktlebenszyklus
O8§R20bYoAOS Uidzf RT R b &Ekrebdeutig
festzulegen.

¢ Produktmanagement, Einkauf, Marketing, Nachhaltigkeit und
Datenmanagement Ph @ a8 RASRYA3dzA)] PS8 Rj UOS§ bo
optimale Ergebnisse zu erzielen.

b\ .\\ . '\ ‘ \ N
DR

b "R
Y » L N . 1
RN : ."-.N_ o

PUE RN R S
N N4 i, AN SR

o b g P N Fe I ST

‘ -'..'.'-'-"o“'»"l"'-,' A%
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Dief Uj R dzA j-Chellenge a

£FESAR] Oz2N&aUOFdd 0o RUAMzZRF AUSOZ0AbOZSRA
Dji 08 RAj dzwA 1T 8 U4 OZ b § fEBeReh RefeftgBstelit dzA | Ub o Lt
werden.

¢ Modell -Ebene: Generische Version des Produkts. Daten sind
typischerweise im PIM/MDM.

¢ Chargen-Ebene_ A; $a0bPPQSAD] 0SS RAABRIAj] Oz L
Produktions -Chargen. Gerade Lieferanten -Informationen
} 2RRS8RAT ORA=2) UY8A3dzA=2) UYSADOF 8 UNE:
(ERP/MES Systeme).

¢ Seriennummern -Ebene:e NUAOS a0 bPPoSANAUDF dad o Y (
es Daten auf Seriennummern -MOS RS AYS OS RAPNA &SR A3
der Ladungen einer Batterie, Lebenszyklus -Daten usw.

foryouandyourcustomers.com
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=N

2adiq A

4,

Die Datenbereltstellungs -Chal-
lenge

¢ AASHRNAWILA ] Ubo L 0 8] RWDAF B NIRYBRAR S d.
Prozesse und Systeme schon in der Produktion entstehen.

¢ Nachhaltigkeits -Informationen sind oft noch nicht
T OAAAOLRF bYAdJdzZRVMANENG B dits Adzll®F W 0 8 AT § U

¢ Dbs AT § U whaterDgint)dft i /System  -Silos verbuddelt |
die von unterschiedlichen Abteilungen verantwortet werden. Die
UbOZ0bYS8RAD] 08 RAPNAASRAbBLIF §RObWb3 b
werden.

¢ DerDPPmussiT OUAF § PAY | d2WAOBbaANOS UAF bSAY
Lebensdauer eines Produkts hinweg 7 § U W n MelbenJ

¢ Datensicherheit PdzZA AaAYS8 OLZUAS8b&OQS 0 AdzR ¥
Zugangsberechtigungen verwaltet werden.

D STIBOSYSTEMS

MASTER DATA MANAGEMENT

< databricks

foryouandyourcustomers.com
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Bild von Freddy auf Pixabay

K™ARSTRN

Die Standardization -Challenge

¢ EU macht Vorgaben zur Maschinenlesbarkeit und
rRosU00USU] ObAbolo
¢ In mehrstufigen Produktionsprozesse, werden nicht nur
Produkte und Materialien sondern auch Daten zwischen
Lieferanten und Herstellen ausgetauscht. Standardisierung ist
7bSUAI OZAN&G&ASAN3dZPAA] RYWUBb&QobYS RAMI
Er RFdZAoUbs DB §OHRé Bnitiatined FBBLBM H; | 0 0 8§ UR/
4] @81 NaubsAsRAI OFEharditdng detrEhticelR Ab RA T ¢
Rahmenbedingungen undi 0j Rfj Uf AAWNnUAD] 08 RPOT
Formate .
§ AROSURSZPSRAPHAAS RANARWK Fldkibeg semrws Uj R
unddie ¥ D498 RAWNUAFf bS§AD] 08 RT 8Uj] UOS8 bo dzR

=CLASS & ... ©:
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Business

Zielgruppen

STAKEHOLDER

Legal

Die CX-Challenge

¢ Es gibt verschiedene Zielgruppen in unterschiedlichen
§LRFSURAPbOoAMZR0SUEOZbSsF AbOZ8RAUS Y dz
und Sprachen .

¢ Best Practices und Designmuster existieren bislang nicht . Der
DPP ist ein neuer Kommunikationskanal. Er muss in enger
Zusammenarbeit mit den Bereichen Nachhaltigkeit,

Produktmanagement, technischer Service, Marketing und E -
Commerce gestaltet werden.

¢ Service-Design und Umsetzung braucht Zeit . Um die
Business-Vorteile zu heben giltdaher: WUN 23 8§bobVYA&0| Uog 8§

foryouandyourcustomers.com
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bereitet derzeit ein DPP-Playbook vor: einen 10-
Stufen-Plan Wn UAf 8§ RAf bYboj ASRAAUDF dzt guj aa™

10 antinuierliche Verbesserung
e OUQAj dzwS Rf § AaUn wdzR Y /
YS§PLOAF SUAYSRegednRf § RA

09 Rollout in verschiedene Produktgruppen
AAS8AD|] 08 RABbRAj dZAUsSbOZ28RFfSUANEdZ

08 Testing & Optimierung
DPP als neuen Kanal in der Praxis analysieren und kontinuierlich optimieren.

07 Marktteilnehmer -Einbindung
DPP in EU-Systeme integrieren, Lieferanten -Daten- bzw. Zulieferer - Datenaustausch.

06 Pilot -Implementierung: Interne Systeme und Daten entlang

- - Ta der priorisierter Produktgruppen aufbauen, Einbindung in Produktionsprozesse.
. DPP
,’ Studie 05 Ziele, Roadmap & Business Case
IR MRQ Ob Ot AdZRYASBbRSEUANAD| I-PNBNVIONIGZRE ANREDAZJZARRSAAN=] ASAAWNUAF bSA
7 Investition.
/
,' 04 Studie

DPPT b8 AObAf AdzRf A§n Ot §Af S WbRb8USRA] RZ] Rf Af S8UA. AMOS RS RAF/AIBEM? UADF S§Ff ANéebs8 O A=gANalVQ Vo |
Organisationsmodel (To -Be), Processes (To-Be), Informationsmodell, Datenmodell (To -Be).

03 Unternehmerische Chancen
f3402LWQAUVUQ8R3bj] AS§AdzRf Nabddbt §RAt 37: "AES000808U0OY AAbPA:; 840 RFfFAY8402LWQAdzZRf AbPA
Bereich Kreislaufwirtschaft identifizieren oder entwickeln..
02 Regulatorik
480720Ab028 AN RWOUFf 8§ UdzRY 8§ R/AXGitllanWekiR A dzRf Aé 8 UU WA b OZ g dzRY
Produktgruppen aufstellen.
01 Grundlagen

rRoSURSAAN; §30dzZ8a048bRAWNUAFSRADAANEOZ] WWER ANAUOYS8t oANj dzZWwWd8 038R A; dzf YS8 04 ANAVUAASRA
und Verantwortlichkeiten definieren.

Rollout mit
Delegated Acts

Jetzt handeln! Die Grundlagen sind klar. Pilotphase

foryouandyourcustomers.com
Herausforderungen
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Mit unserem DPP Readiness
Assessment evaluieren Sie lhren
Status und definieren |hre
RL Oz aSglsitke .

roteg)
pPP®
Labli€’
pu el
Nt
nd CUncind Warum das Assessment?
r . . . . .
s Der Digitale Produktpass ist ein strategisches
y HUCsible o P Querschnittsprojekt , das alle Unternehmensbereiche betrifft.
pota Coond (e Dji PboASAAYSABbRYO AOUj dzOZoAN83aAN8EBLRAYS
O nd - ~ A A —_— . A e e o, .. A
O packodc, NFC | BSASR AaOA A S RPAanFachbeeith®iflibso L 9 § R A
es @ L8R Management.
) i -5 .
e S Was wir konkret tun:
e r “ . . A = A Vi A . v . , ~ N = A “
S EbUAj] Ri ARaAGBbSUSRA] Rz] Rf AT ORANOSUA_ | A
1;‘;,*f‘, zentralen Handlungsfelder Wn UASBbRSASUWOAYUSBOZ S A
, pat? V Implementierung 9 fundiert, aber pragmatisch und auf eure
oA Situation zugeschnitten.
.
..»;\”,-L-'“f e |
atd
Mo
el o fAse
Mo@”™ tc."‘""
Data ct/ be. )
du wir
pro 4ital *
did

foryouandyourcustomers.com


http://foryouandyourcustomers.com

Mit unserem DPP Readiness
Assessment evaluieren Sie lhren
Status und definieren |hre
RL Oz aSglsitke .

Ergebnisse:
¢ Die DPP Capability HeatMap visualisiert die wichtigsten
Handlungsfelder .
E SbRASBbRZ8boABLOZ8aNEeéSUAQLRFRbAAN] AASUA
edzRfj PSROAWNUAT bSAF SWbRbobUORAdzZRF A& Oj ¥
Optional :

In einem DPP Strategie -Workshop definieren wir gemeinsam eure
strategischen Ziele, Roadmap und Next Steps.

foryouandyourcustomers.com


http://foryouandyourcustomers.com




